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Kurzmeldungen

R+V mit dickem Plus

Die Lebens- und Pensionsversicherung der genossenschaftlichen FinanzGruppe Volksbanken
Raiffeisenbanken (R+V) hat im 1. Halbjahr 2024 stark zugelegt. Getrieben von den Einmalbeitragen,
fur die ein Plus von 28,4% zu Buche steht, sind die Beitragseinnahmen um 11,7% auf 4,3 Mrd. Euro
gestiegen. Auch die laufenden Beitrage haben sich leicht erhdht. Nach eigenen Angaben profitiert die
R+V von der marktweit erhdhten Nachfrage der Menschen nach Produkten, die eine attraktive
Rendite in Kombination mit Sicherheiten bieten. Dementsprechend habe sich das Geschaft mit den
sog. ,,Neuen Garantien* besonders positiv entwickelt. Das Geschaft mit fondsgebundenen Produk-

ten legte um Uber 30% zu.

Pazifik-Verteidigungs-ETF ohne China
,Der indopazifische Raum entwickelt sich rasch zum geopolitischen Schwerpunkt des 21. Jahr-
hunderts. Von Taiwan bis zum Indischen Ozean treiben steigende Spannungen und das Stre-
ben nach verteidigungspolitischer Eigensténdigkeit eine beispiellose Aufriistungswelle voran®,
kommentierte Hector McNeil, Griinder und Co-CEO von Han-ETF die Auflage des Future of
Defence Indo-Pacific ex-China ETF. Der Fonds setzt den Fokus auf Lander wie Indien, Ja-
pan, Siidkorea, Australien und Taiwan und Unternehmen, die in den Bereichen Verteidi-
gung, Luft- und Raumfahrt sowie dem Sicherheitssektor tatig sind. China wird explizit
ausgeschlossen. Die asiatischen Lander setzen im Rahmen ihrer Aufristung vor allem auf die
Lokalisierung der Produktion. So flieRen 75% des indischen Verteidigungsetats an heimische
Unternehmen. In globalen Verteidigungs-ETFs ist bisher der pazifische Raum deutlich unter-
reprasentiert. Gerade neuere Produkte im Bereich Rustung und Verteidigung setzen zuneh-

mend auf spezifische Regionen, bspw. Europa oder den indopazifischen Raum.
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Riester im Sturzflug
Der Zugang an Riester-Renten hat im Jahr 2024 mit 30.400 eingeldsten Versicherungsscheinen ein

Allzeit-Tief erreicht. Das kann man bspw. der Broschire ,Die deutsche Lebensversicherung in Zahlen

2025 des GDV entnehmen. Auch der Bestand schrumpfte so stark wie nie zuvor und sank um mehr
als eine halbe Million Vertrage auf derzeit 9,7 Mio. Stlick. Zur Erinnerung: Die Zahl der neuen Riester-
Vertrage lag in 2007 noch bei mehr als zwei Millionen. Ein Grund fur die Bestandserosion durfte
sicher darin liegen, dass mit der Absenkung des Rechnungszinses auf 0,25% zu Beginn des Jah-
res 2022 zahlreiche Anbieter aus dem Riester-Geschaft ausgestiegen waren. Aufgrund der Komple-
xitat des Produktes und der geforderten Garantien sahen sich viele Versicherer aufl3erstande, weiterhin
Riester-Produkte anzubieten. Das scheint sich nun mit dem neuen Rechnungszins von 1% seit Jah-
resanfang geandert zu haben. Immer mehr Gesellschaften setzen nun weiterhin (WWK) oder wieder
(Allianz, Stuttgarter, HanseMerkur) auf das Riester-Geschift. Bleibt abzuwarten, wie sich das Ge-
schaft entwickelt — noch bemuhen sich ja viele Verbraucherschiitzer, Journalisten, Medien und Po-
litiker die Riester-Rente in der Offentlichkeit schlecht zu reden. Natiirlich kann man iber die eine
oder andere ,Macke” in der Produktkonzeption trefflich streiten, allerdings sind die o. g. Kreise bisher
realistische Alternativkonzepte i. d. R. schuldig geblieben. Sich Briefmarken unters Kopfkissen zu le-

gen, wie von einigen Verbraucherschiutzern empfohlen, ist sicher keine sinnvolle Alternative.

Unrealistische Erwartungen

Die Bundesregierung hatte bereits vor einiger Zeit eine sog. Friihstart-Rente angekiindigt, mit der
schon im Kindesalter die Grundlage fiir eine auskommliche Rente im Alter gelegt werden sollte.
,Die Friihstart-Rente soll als Element des zweiten Teils des Rentenpakets der Bundesregierung im
Herbst dieses Jahres im Bundeskabinett beschlossen werden®, heildt es aus Regierungskreisen. Dabei
soll es beim Starttermin im kommenden Jahr bleiben. Doch wie realistisch ist dieser Termin? Derzeit
weil die Regierung offensichtlich selber noch nicht, was fiir ein Produkt denn tiberhaupt einge-
fiihrt werden soll. ,Die Bundesregierung weist darauf hin, dass zur Ausgestaltung der Friihstart-Rente
zunéchst ein Gesetzgebungsvorschlag erforderlich ist. Schlussfolgerungen bleiben insoweit dem Ge-
setzgebungsverfahren vorbehalten®, lie} die Regierung verlautbaren. Bisher ist allerdings lediglich be-
kannt, dass jedes Kind vom 6. bis zum 18. Lebensjahr vom Staat 10 Euro pro Monat in ein kapitalge-
decktes Depot fiir die Altersvorsorge bekommen soll. Zwar hat bspw. die R+V schon angekindigt,
mit einem ,Friihstarter” in den Startldchern zu stehen, allerdings ist die Produktentwicklung auf der
Basis von fehlenden Kenntnissen uber die gesetzlichen Moglich- und Zulassigkeiten relativ

schwierig.

Inflation: Sie ist wieder da
Regelmalig versuchen Medien, Politiker, sog. Experten u. a. m. zu erklaren, dass die Inflationsge-

fahr in Europa gebannt sei und (weitere) Zinssenkungen unerlasslich seien, um die Wirtschaft
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anzukurbeln. Wieder einmal — und das wenig iiberraschend - liegen sie alle daneben. So meldete
GrofBbritannien fur Juli einen Anstieg der Verbraucherpreise um 3,8%. Das ist das hdchste Niveau
seit Januar 2024. Im Euroraum lag die sog. Kerninflation im Juli bei 2,3%. Im Juni sind die Preise fur
Dienstleistungen um 3,3% gestiegen. Ein Ende der Inflation ist also keineswegs abzusehen und die
z. T. geradezu unverantwortlichen Lohnsteigerungen der letzten zwei Jahre werden in Tateinheit mit
der von der EZB weiterhin exzessiv ausgedehnten Geldmenge dafur sorgen, dass die Inflation er-
halten bleibt; vermutlich aber eher weiter steigt. Wie erkannte schon Albert Einstein: ,Die Definition

von Wahnsinn ist, immer wieder das Gleiche zu tun und andere Ergebnisse zu erwarten”.

Ubernahme von Viridium abgeschlossen

Am 1.8.25 wurde die Ubernahme der Abwicklungsplattform fiir Lebensversicherer, Viridium,
durch ein Konsortium aus Allianz, BlackRock und dem japanischen Lebensversichert T&D Hol-
dings abgeschlossen. Es wurden 70% der Anteile an dem Abwickler von der britischen Beteiligungs-
gesellschaft Cinven Ubernommen. Einer Pressemitteilung zufolge soll Viridium unabhangig bleiben.
Mit dem Abschluss der Transaktion scheidet die Hannover Riick aus dem Kreis der Eigentimer aus.
Die Anteile werden zu Ende September an die Santander Insurance und PG3, das Family Office der
drei Mitgrinder der Partners Group, abgegeben. Die Generali bleibt weiterhin an Viridium beteiligt.
Die zukunftige Ausrichtung von Viridium machte Chef Dr. Tilo Dresig deutlich: ,Mit der Unterstiit-
zung unserer neuen Eigentliimer werden wir die hochmoderne Plattform von Viridium fiir die néchste
Wachstumsphase in Deutschland und Kontinentaleuropa skalieren — mit ausschlieSlichem Fokus auf

den Erwerb geschlossener Lebensversicherungsportfolios ohne Neugeschéft.”

Zurich: Die haufigsten Nachversicherungsgriinde

Die Zurich Gruppe Deutschland hat eine Auswertung erstellt, welches in den letzten fiinf Jahren die
haufigsten Griinde fiir eine Anpassung der Berufsunfahigkeitsrente ohne erneute Gesundheits-
priifung waren. Mit recht deutlichem Abstand an der Spitze liegt der Gehaltssprung von mehr als
10%. Dahinter folgen der Abschluss der Berufsausbildung mit Aufnahme einer beruflichen Tatig-
keit und die Geburt eines eigenen Kindes. Haufig in Anspruch genommen wurden auch die Moéglich-
keit einer Anpassung nach Abschluss einer akademischen Ausbildung mit Aufnahme einer beruf-
lichen Tatigkeit sowie die Heirat. ,Wir empfehlen unseren Kunden, die Nachversicherungsméglich-
keiten bei der Berufsunfahigkeitsversicherung aktiv zu nutzen. Wer die Absicherung regelméfig (ber-
prift und an die eigene Lebenssituation anpasst, sorgt langfristig fiir finanzielle Sicherheit.”, kommen-

tierte Rudiger Feilen, Teamleiter Biometrie-Produkte bei der Zurich Gruppe Deutschland.

Vor allem Jiingere unterschatzen Lebenserwartung
Von den unter 50-jahrigen in Deutschland geht ein knappes Fiinftel davon aus, nicht alter als 70

Jahre zu werden. Bei den liber 50-jahrigen sind es nur 7%. Das ist eines der Ergebnisse der Studie
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50plus des Deutschen Instituts fiir Altersvorsorge (DIA). Demnach unterschétzen vor allem jiin-
gere Menschen, wie alt sie wirklich werden. ,Die Unterschétzung der Lebenserwartung ist ein ver-
breitetes Phdnomen, das schon ldnger beobachtet werden kann®, erklarte DIA-Sprecher Klaus Mor-
genstern. ,Viele haben als gedanklichen Anker fiir die Abschétzung der eigenen Lebenserwartung die
Lebensdauer ihrer Eltern oder GroR3eltern. Da die statistische Lebenserwartung aber seit Jahrzehnten
ansteigt, fihrt diese Orientierung zu einer zu niedrigen Annahme. Aus anderen Untersuchungen geht
zum Beispiel hervor, dass die Lebenserwartung im Durchschnitt um sieben Jahre zu gering angesetzt
wird.“ Wissenschaftlichen Erkenntnissen zufolge steht die Lebenserwartung in Korrelation zu den

finanziellen Verhiltnissen und ist somit vom sozialen Status abhéangig.

DWS legt Riistungs-ETF auf

Mit der DWS, Asset-Management-Tochter der Deutschen Bank, hat die nachste namhafte Fonds-
gesellschaft einen Rustungs-ETF aufgelegt. Der Xtrackers European Defence ETF orientiert sich am
Stoxx Europe Total Market Defence Space and Cybersecurity Innovation Index. Die Unternehmen
im Index sind in den Bereichen Verteidigung, Raumfahrt sowie Cybersicherheit tatig. Der ETF um-
fasst derzeit etwas mehr als 20 europaische Unternehmen. Neben Ruistungsunternehmen gehdren
dazu auch Hersteller von Satellitentechnik und Entwickler von Software gegen Cyberangriffe.
Die groten Einzelwerte sind nach Angaben der DWS Airbus, Rolls Royce, Safran, Rheinmetall und
BAE Systems. ,Mit der Einfiihrung des Xtrackers European Defence ETF bieten wir Anlegern eine
Méglichkeit, (ber den Fonds in Unternehmen zu investieren, die an der wachsenden Dynamik des
européischen Verteidigungssektors teilhaben kénnen®, erlauterte Simon Klein, ETF-Vertriebschef

von Xtrackers.
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Marktstandards in der BU

Im Rahmen der regelmaBigen Untersuchung Marktstandards in der BU hat infinma auch 2025
wieder fast 400 Tarife der Berufsunfahigkeitsversicherung von 68 Anbietern im Hinblick auf ihre
Produktqualitat analysiert. Die Zahl der Anbieter ist im Vergleich zum Vorjahr leicht zurlickgegangen,
die Qualitat der Produkte hat sich weiter verbessert.

Bereits seit dem Jahr 2011 veroffentlicht infinma, die Institut fur Finanz-Markt-Analyse GmbH in
Koln, regelmalig die sog. Marktstandards in der Berufsunfahigkeitsversicherung und gibt damit
sowohl Vermittlern und Maklern, aber auch den Produktanbietern wichtige Informationen tber die am
Markt tiblichen und verbreiteten Regelungen in den BU-Bedingungen.

Ziel der Analyse ist es, den Markteilnehmern einen Einblick in den aktuellen Stand der Regelungen der
am Markt verfligbaren Absicherungsmaoglichkeiten zu geben. Ausdricklich nicht Gegenstand der in-
finma Marktstandards in der BU ist die Entwicklung eigener Mindestanforderungen oder die Definition
evtl. aus Kunden- oder Beratersicht wiinschenswerter Produkteigenschaften.

Im Rahmen der Marktstandards in der BU werden regelmafig wichtige Qualitatsmerkmale aus den
Versicherungsbedingungen analysiert. Derzeit werten die Analysten von infinma zu insgesamt 18
Kriterien aus, welche konkreten Auspragungen es in den Bedingungen tatsachlich gibt. Das Vorkom-
men dieser Auspragungen wird dann gezahlt, und diejenige Auspragung, die am haufigsten vorkommt,
definiert den Marktstandard im Sinne einer ,,marktiiblichen Durchschnittsregelung*.

Wie iiblich konnen die Versicherer fiir die Produkte, die in allen 18 Kriterien gleichzeitig den
Marktstandard mindestens erreichen oder diesen libertreffen, zur Bestatigung ein entsprechen-
des Siegel erhalten. Eine Regelung ist im Jahr 2025 allerdings neu: Wie auch schon in der Erwerbs-
unfahigkeits- und Grundfahigkeitsversicherung differenziert infinma die Untersuchungsergebnisse
auf Wunsch vieler Marktteilnehmer nach Gold, Silber, Bronze und Basis, je nachdem in wie vielen
Kriterien der Marktstandard Ubertroffen wurde. Fir die Kategorie Gold muss ein BU-Produkt in den
untersuchten 18 Kriterien mindestens zehnmal den Branchendurchschnittswert aus Kundensicht Uber-
bieten. In der Kategorie Silber sind mindestens 6 Regelungen, in der Kategorie Bronze ist mindestens
1 Regelung mit positiver Abweichung erforderlich.

Anders als in der EU und GF konnten in der BU auch erstmals Auszeichnungen in der Kategorie
Gold vergeben werden. Die ersten Gesellschaften, deren Tarife die hdchste bisher von infinma verge-
bene Einstufung erreicht haben, sind die HDI Lebensversicherung AG und die Lebensversicherung
von 1871 a. G., LV 1871.

Gegenuber der Untersuchung zu den Marktstandards in der BU 2024 hat sich die Anzahl der be-
riicksichtigten Anbieter von 72 auf 68 Gesellschaften reduziert. Hauptursache fir diesen Anbieter-
schwund sind Fusionen unter den Lebensversicherern. infinma bertcksichtigt in dieser Analyse samt-

liche BU-Tarife, die auf dem deutschen Markt angeboten werden. Unerheblich ist dabei, ob es sich um
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einen deutschen oder internationalen Risikotrager handelt, in welcher Rechtsform er organisiert ist,
oder welches Geschaftsgebiet oder welchen Vertriebsweg er bedient.

Als zahlbare BU-Produkte im Sinne der infinma-Untersuchung gelten alle Tarife, die von ihren Versi-
cherern mit einer eigenen Tarifbezeichnung und einem eigenen Bedingungswerk ausgestattet
werden. Verfehlten 2024 mit 158 von 415 getesteten Produkten noch knapp 40% die infinma-Markt-
standards, hat sich diese Quote 2025 auf etwas mehr als 30% reduziert. Von den 385 analysierten
BU-Tarifen konnten nur 177 nicht die Anforderungen der Marktstandards in der BU erflllen. Auch dies
gilt in weiten Marktkreisen als wichtige Bestatigung fur die laufenden Qualitatsverbesserungen in der
Berufsunfahigkeitsversicherung.

infinma weist im Zusammenhang mit der Veroéffentlichung der Markstandards auch auf einige
Marktentwicklungen hin. Vermutlich aufgrund der Anderung des Rechnungszinses zum Jahreswech-
sel hielten sich signifikante Veranderungen in den bedingungsseitigen Regelungen in Grenzen.
Die Versicherer haben viel am Pricing gearbeitet und vor allem die ohnehin schon komplexen Rege-
lungen zur Nachversicherung weiter ausgebaut. Beim Ausblick auf das nachste Jahr geht infinma
davon, dass es mindestens bei der Beitragsstundung wihrend der Leistungspriifung eine Ande-
rung des Marktstandards geben wird. So verzichten schon jetzt immer mehr Anbieter ausdrucklich
auf die Berechnung von Stundungszinsen bei der (ratierlichen) Ruckzahlung gestundeter Pramien.
Schon in der Vergangenheit hat sich infinma stets fiir Transparenz in den Bedingungen in den
Bedingungen stark gemacht. So ist es fiir den Kunden rechtssicherer, wenn auch Regelungen in
die Bedingungen aufgenommen werden, die den impliziten Verzicht auf bestimmte Regelungen
festschreiben. Das gilt bspw. fiir die Meldefristen. So kann sich ein Versicherer nicht auf eine Mel-
defrist berufen, wenn eine solche nicht in den Versicherungsbedingungen konkret benannt wird. Fir
den Kunden ist es dennoch gunstiger, wenn der Versicherer darauf hinweist, dass der Anspruch auf
eine BU-Leistung unabhangig davon ist, wann der Leistungsfall gemeldet wird und insofern keine Mel-
defristen gelten. Eine explizite Formulierung ist immer vorzuziehen gegeniiber einer impliziten
Vereinbarung, die auf dem Weglassen einer gegenteiligen Formulierung beruht.

Die Analysten von infinma weisen darauf hin, dass die Marktstandards inzwischen von Beratern, aber
eben auch von den Anbietern als wichtige Standortbestimmung wahrgenommen werden. Auch fir
das Benchmarking spielen die Standards eine immer gréf3ere Rolle. Dabei betont infinma vor allem
die grolRe Praxisrelevanz des Verfahrens, die sich u. a. daraus ergibt, dass nur Kriterien und deren
Auspragung ausgewertet werden, die am Markt bereits verfligbar sind und somit auch im Kundenge-
sprach bereits eingesetzt werden kdnnen. Die von einigen Marktteilnehmern immer wieder angestellten
Uberlegung Uber eher philosophische Betrachtungen mdglicher zukiinftiger Entwicklungen sowie als
winschenswert anzusehende Produkteigenschaften sind gerade fir den Vertrieb wenig hilfreich.
Branchenweit hat die Qualitit der BU-Bedingungen auch in der Breite inzwischen ein hohes
Niveau erreicht. Die dennoch deutlich messbaren Unterschiede in den Produkten liegen vor allem in

den Detailregelungen zu einzelnen Kriterien. Dabei geht's dann bspw. darum, wie lange eine
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versicherte Person Leistungen aus einem Arbeitsunfahigkeitsbaustein beziehen kann. Auch die

Regelungen zur Umorganisation des Arbeitsplatzes bei Selbstandigen zeigen wie nach wie vor

Detailunterschiede. Ganz zu schweigen von einem Themenkomplex wie den Nachversicherungs-

moglichkeiten. Hier sind die Regelungen und Restriktionen inzwischen so komplex geworden,

dass sie sich kaum noch sinnvoll miteinander vergleichen lassen.
Die Statistik fir die Marktstandards in der BU mit Stand 07/2025 sieht so aus:

W zettifiziert

nicht zertifiziert|

@finma

Untersuchte Gesellschaften

?

Gold zertifiziert

Marktstandards Berufsunfahigkeit — Stand 07 / 2025

Untersuchte Tarife

M Bronze zertifiziert

Silber zertifiziert

Nachfolgend findet sich ein Auszug aus der Ergebnisliste. Detaillierte Informationen zum Verfahren

und den ausgezeichneten Gesellschaften kdnnen auf der Internetseite von infinma eingesehen werden:
https://infinma.com/2024/08/20/marktstandards-in-der-berufsunfaehigkeit/

Rertifizierte Tarife 07/2025 (infinma
S |
HDI Leben $BU EGO TOP HBVZ26 06.2025
HDI Leben SBU EGO TOP HBV26 06.2025
HDI Leben $BU EGO TOP HBV26 (DV) 06.2025
HDI Leben EGO Young 01.2025
HDI Leben BUZ 01.2025
HDI Leben BUZ (DV) 01.2025
HDI Leben BUZ (B) mit Wartezeit 06.2025
HDI Leben BUZ (zur Cleverinvest Basisrents) 06.2025
v 1871 Golden BU (SBU/SBUPP) 02.2025
v 1871 Golden BU Start (SBUS/SBUSPP) 022025
Lv 1871 Performer Golden BU (FSBU) 01.2023
v 1871 Performer Golden BU DV (FSBU) 012023

Baloise

LV 1871

LV 1871

LV 1871

uniVersa

Dialog

Dialog

Volkswohl Bund

Volkswohl Bund

Velkswohl Bund

BY die Bayerische

BY die Bayerische

Condor

Condor

Condor

Dialog

Zertifizierte Tarife 07/2025

Baloise BerufsunfahigkeitsVersicherung
Golden BU DV (SBU)

Performer Golden FBUZ (B/R}

Golden BUZ (8/R)

PremiumSBU25

SBU-professional
SBU-go-professional

SBU+ mit Pflegeoption

SBUJ+ Perfect Start mit Pflsgeoption

BUZ+ mit Pflegeoption

BU PROTECT
B8U PROTECT young

SBU premium 9725

SBU comfort 9T24
Einsteiger SBU comfort 9724

SBU-solution

T

07.2025

022025

022025

01.2025

01.2025

01.2025

01.2025

06.2025

06.2025

06.2025

01.2025

01.2025

01.2025

01.2025

01.2025

01.2025
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Fir Rickfragen und weitere Informationen rund um die Marktstandards in der BU sowie die damit

verbundenen Dienstleistungen von infinma stehen Ihnen die Analysten gerne zur Verfliigung. Wenden

Sie sich dazu bitte an info@infinma.de Betreff: Marktstandards in der BU.



https://infinma.com/2024/08/20/marktstandards-in-der-berufsunfaehigkeit/
mailto:info@infinma.de

Nr. 10/ 2025

@flnma news Seite 8 von 14

Im Hinblick auf die zahlreichen Presseveroéffentlichungen, die regelmafig zum Update der Marktstan-
dards erscheinen, weisen die Analysten auch noch einmal darauf hin, was das Verfahren der Markt-
standards in der Praxis leisten soll.

Mit Hilfe der Marktstandards soll primér Orientierung geschaffen werden. Die verfligbaren Ana-
lyse-Tools von infinma sind in der Lage, aus der Gesamtheit aller angebotenen Tarife mit nur weni-
gen Mausklicks diejenigen herauszusuchen, die bestimme Kriterien erfiillen und somit die ge-
wiinschten Eigenschaften aus Kundensicht aufweisen. Auf diese Weise kann die Zahl der fir einen
Kunden in Frage kommenden Tarife mit nur wenigen Mausklicks deutlich reduziert werden. Was im
konkreten Einzelfall fiir den Kunden gut, wichtig und damit richtig ist, kann und will das Verfah-
ren natiirlich nicht entscheiden. Dazu hat sich infinma Geschéftsfiihrer Dr. Jorg Schulz ganz ein-
deutig positioniert: ,,/Im Gegensatz zu einigen anderen Marktteilnehmern, die von ihrer eigenen Bedeu-
tung durchdrungen zu sein scheinen, mal3en wir uns nicht an, die Entscheidung zu treffen, was fiir
einen Kunden gut oder wichtig ist. Das ist und bleibt origindre Aufgabe des Vertriebs.”

Zudem verzichtet infinma seit jeher, Preis-Leistungs-Vergleiche bzw. -Aussagen in die Marktstan-
dard-Analysen einflieRen zu lassen. Damit wird dem Umstand Rechnung getragen, dass es fiir einen
externen Dritten nahezu unmaglich ist, zu beurteilen, wie die einzelnen Eingabeparameter fir
die erforderlichen Pramienberechnungen zu befiillen sind. Exemplarisch genannt werden kdénnen

bspw.:

K/
0’0

Anteil kérperliche Arbeit vs. Blrotéatigkeit

’0

Anteil Reisetéatigkeit

)

7
0’0

Anzahl unterstellter Mitarbeiter

7
0’0

letzter bzw. héchster Schul- bzw. Ausbildungsabschluss
S u.v.am.

Entsprechende Berechnungen im Haus infinma haben gezeigt, dass die Pramien flr ein und dieselbe
versicherte Person durchaus mal um 50% oder mehr variieren kénnen, je nachdem welche Tarifie-
rungsmerkmale konkret zutreffen. Ganz zu schweigen von den Themen Ausschliisse und / oder Zu-
schlage bei der Annahme eines Antrages. Derartige Ranglisten, die in den Medien immer wieder gerne
abgedruckt werden, bergen insofern ein erhebliches ,,Frustrationspotenzial“, wenn ein Kunde am
Ende 40% mehr zahlen soll, als ihm der Zeitungsvergleich suggeriert hatte.

Das Verfahren der Marktstandards kann somit die Beratung durch einen Makler / Vermittler nicht
ersetzen, sondern lediglich erleichtern. Im Ubrigen ist dazu auch kein noch so ausgefeiltes Rating-
Verfahren in der Lage. Auch die Gewichtung von Kriterien und / oder Umrechnung von Produkteigen-
schaften in Kennziffern mit mehreren Nachkommastellen kénnen nicht dariiber hinwegtauschen, dass
dem gesamten Verfahren letztlich das Gedankengut der zugehdrigen Ratingagentur zugrunde liegt und
haufig durch die Art der Ergebnisdarstellung eine besondere Exaktheit lediglich vorgetauscht
wird. Insofern haben stets Nachvollziehbarkeit und Transparenz eines Bewertungsverfahrens die

hochste Pramisse.
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Die infinma-Checker: Mit wenigen Mausklicks zur Dokumentation

Welche Produkteigenschaften sind fiir den Kunden wirklich wichtig? Wie finde ich ein Produkt,
das den Wiinschen des Kunden entspricht? Bereits vor einigen Jahren hat infinma in Zusammen-
arbeit mit der WWK Lebensversicherung a. G. sog. Checker-Tools entwickelt, die genau diese
Fragen beantworten und dazu noch mit wenigen Mausklicks zu einer tlibersichtlichen Dokumenta-
tion der Beratung fihren. Angefangen hatte es damals mit dem Riester-Checker. Inzwischen stellt
die WWK ihren Vertriebspartner folgende Checker zur Verfigung:

% Private Rente ohne Garantie

s Private Rente mit Garantie

s Direktversicherung
Die Checker sind auf dieser Internet-Seite frei zuganglich: https://partnervertrieb.wwk.de/service-

produkte/service-tools/tools-rechner/infinmal

infinma-Checker schnell erklart

Wie die Checker funktioniern und was sich genau dahinter verbirgt

erfahren Sie im dreiminUtigen Video.

Zu den infima-Checkern:

Checker - Private Rente ohne Garantie —>

Checker - Private Rente mit Garantie —>

Watchon B Youluhe Checker - Direktversicherung -

Alle Checker funktionieren nach dem gleichen Muster. Nach dem Aufruf des Tools erscheint folgen-

des Bild:

Der Direktversicherungs-Checker @ﬁnm a
Finden Sie Ihr passendes DV - Produkt
Fiir den DV-Checker stehen Ihnen die links aufgelisteten Kriterien zur Verfiigung!
Bitte wahlen Sie die gewiinschten Kriterien durch Ankreuzen aus.
Die Grafiken geben an, wieviel Prozent der insgesamt 107 Produkte die jeweilige Eigenschaft aufweisen.
DV-Checker beenden Angebot berechnen Produktauswahl drucken

Zuzahlungen méglich 9 [ ] Anzahl Treffer bei der Suche:

Garantierte Rente in € L |

Beibehaltung der RG bei Vorziehen des Rentenbeginns 96% | ] Produkt K i I
O der RG bei Wiederi £ —

Beitragserhohungen méglich 96 [ ]

Verzicht auf Wertsicher bei der i oo [ ]
) Bei der RG bei Hi ieben des i ssw ]
| Giinstigerpriifung zu Rentenbeginn s [ ]

Beitragsstundung méglich 73 [ ]

Der Anwender findet einen Hinweis auf die Zahl der Produkte, die zur Analyse bereitstehen; in diesem
Fall sind das 107 Direktversicherungstarife aus den verschiedenen Produktgattungen. Es wird
ganz bewusst nicht danach unterschieden, ob es sich bspw. um einen Tarif der Neuen Klassik, ein
statisches oder dynamisches Hybridmodell oder eine andere Konstruktion handelt. Damit wird
dem Umstand Rechnung getragen, dass in der vertrieblichen Praxis eben haufig Wettbewerbsangebote

vorliegen, die nur bedingt miteinander vergleichbar sind. In diesen Fallen ist es wenig hilfreich, wenn


https://partnervertrieb.wwk.de/service-produkte/service-tools/tools-rechner/infinma/
https://partnervertrieb.wwk.de/service-produkte/service-tools/tools-rechner/infinma/
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ein Analyse-Programm den Vergleich ,verweigert®, mit der Begriindung, die Produkte hatten eine un-
terschiedliche technische Bauweise.

Im linken Bildschirmbereich findet sich eine Auflistung von Kriterien, deren Anzahl sich von Checker
zu Checker unterscheidet. Es sind Kriterien, die fir einen Kunden beim Abschluss einer Versicherung
von Bedeutung sein kénnen und deren Auspragung sich aber gleichzeitig auch eindeutig ermitteln
lasst. Formulierungen wie ,GroRes Fondsangebot” bleiben bewusst aul3en vor, denn wer will schon
entscheiden, ob ein Fondsangebot ab bspw. 50 Fonds grof ist, oder aber doch erst ab 51 oder 100
Fonds.

Der blaue Balken daneben und die zugehoérige Prozentzahl geben an, wie haufig die jeweilige
Produkteigenschaften bei den untersuchten Produkten vorhanden ist. Auf diese Weise erhalt man
bereits nach dem Starten des Tools einen ersten Hinweis darauf, in welchen Kriterien sich die am Markt

verfigbaren Produkte denn tatsachlich unterscheidet.

Individuelle Erhéhung der Garantie 26% I:l

Barsentagliches Umschichten der Kapitalanlage 18% |:|

Anzahl Treffer bei der Suche: 4

Gesellschaft Produkt-Kurzbezeichnung

Swiss Life Swiss Life Maximo T740/T741 - renditeorientiert
Volkswohl Bund FONDS MODERN NFGR

WWK WWHK Premium FondsRente protect FVG25
Zurich Dt. Herold Variolnvest Rente FS10

Der Anwender kann nun durch einfaches Anklicken die Eigenschaften auswahlen, die fir ihn bzw.
seinen Kunden wichtig sind. Auf diese Weise wird die Anzahl der in Frage kommenden Tarife deutlich
reduziert. In dem o. g. Beispiel reichen also die beiden Eigenschaften ,Individuelle Erhéhung der Ga-
rantie“und ,Bérsentéagliches Umschichten der Kapitalanlagen®bereits aus, um die Anzahl der in Frage
kommenden Lésungen auf nur noch 4 zu reduzieren.

Zu Beginn des Druckvorgangs hat der Anwender noch die Moglichkeiten, den Namen seines

Kunden einzugeben, um den Ausdruck zu personalisieren.

@ dvcheck infinma-portal2.de 3
Ihr personlicher Ausdruck aus

dem DV-Checker

Bitte geben Sie den Namen Ihres Kunden ein:

Thomas Muster{ ]

vom 13.08.2025
ﬂ Abbrechen fir Thomas Muster

In dem generierten PDF-Druckstiick wird der Auswahlprozess tibersichtlich dokumentiert. Zu-
dem erhalt der Anwender eine ausfuhrliche Produktbeschreibung zu den ausgewahlten Tarifen.

Man muss sich also nicht lange mit den am Markt angebotenen Tarifen auseinandersetzen, sondern
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kann gezielt bei den Kundenwiinschen ansetzen und damit die o. g. Fragen zielsicher beantworten.

Zudem entsteht eine libersichtliche Dokumentation des gesamten Auswahlprozesses.

Ihr Direktversicherungs-Checker ( in fl nma

Die ausgewahlten Kriterien:
« Borsentagliches Umschichten der Kapitalanlage
« Individuelle Erhéhung der Garantie

werden von den Uhrten Produkten erfilllt:

Swiss Life Swiss Life Maximo T740/T741 - renditeorientiert
Volkswohl Bund FONDS MODERN NFGR

WWK WWK Premium FondsRente protect FVG25
Zurich Dt. Herold Variolnvest Rente FS10

Die Daten in den Checker-Tools werden téglich aktualisiert, sofern sich Anderungen bei den Pro-
dukten bzw. in den Versicherungsbedingungen ergeben. Die verwendeten Kriterien lassen sich na-
turlich auf die Anforderungen des jeweiligen Kunden anpassen.
In aller Regel werden die Checker-Tools im Internet frei zuganglich zur Verfiigung gestellt. D. h.
also, der Nutzer muss sich weder in irgendeinen geschutzten Bereich einloggen, noch muss er sich bei
einer Anwendung registrieren bzw. anmelden. Das spart in der taglichen Arbeit viel Zeit und vermutlich
auch Nerven, wenn man sich nicht noch ein Passwort mehr merken muss.
Neben den derzeit bei der WWK aktiven Checkern (s. 0.) beinhaltet das Angebot von infinma derzeit
auch lauffahige Versionen von diesen Checkern:

% Riester-Checker

s BU-Checker

% Index-Renten-Checker
In Planung bzw. Konzeption sind dariiber hinaus folgende Checker:

¢ Grundféhigkeits-Checker

% Bilanz-Checker

% Rlirup-Checker
Die bisherigen Erfahrungen mit den Checker-Tools zeigen, dass die Nutzung mit einer entspre-
chenden ,,Begleitung” optimiert werden kann. Regelmafige Hinweise auf die Nutzungsmoglichkei-
ten, neue Kriterien oder ein einfacher E-Mail-Abbinder erhéhen die Reichweite deutlich. In Spitzenzei-
ten wurden fur die Checker-Tools bereits mehr als 1.000 Aufrufe im Monat registriert. Naturlich lassen
sich die Checker auch im Produktmanagement / - marketing sinnvoll nutzen, um ein regelmafiges
Monitoring im Hinblick auf die Wettbewerbsfahigkeit der eigenen Produkte zu gewahrleisten.
Wenn Sie sich fir den Einsatz eines Checkers interessieren, dann setzen Sie sich mit uns in Verbin-
dung. Wir informieren Sie gerne Uber die Einsatzmoglichkeiten, evtl. Entwicklungszeiten, inhaltli-
che Anpassungen sowie natiirlich die Konditionen. Dazu steht Innen Geschaftsfuhrer Dr. Jorg

Schulz - joerg.schulz@infinma.de — gerne personlich zur Verfiigung.
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Solvenzquoten 2024 — Lebensversicherer weiterhin gut aufgestellt

Die deutschen Lebensversicherer sind auch im Bilanzjahr 2024 hinsichtlich ihrer Solvabi-
litat gut aufgestellt. Medienberichten zufolge liegt die SCR-Quote (Netto) bei etwa 310% und
Brutto bei ca. 340%. Die Nettoquote wird haufig auch als Basis-Solvenzkapitalanforde-
rung bezeichnet und berechnet sich ohne die Anwendung von UbergangsmaBnahmen und
| oder Volatilitatsanpassungen. Diese Moglichkeiten wurden den Versicherungsunterneh-
men bei Einflihrung des neuen Aufsichtsregimes Solvency Il eingefiihrt, um den Ubergang
auf die neuen Berechnungsmethoden zu erleichtern.

Die allermeisten Gesellschaften zeigen im Anhang ihres SFCR-Berichtes eine solche Tabelle:

Versichenmestechnische
Riickstelhmgen
Basiseigenmittel

Fiir die Erfilllung der SCE.
anrechmmesfihige Eigenmittel
SCR

Fiir die Erfilllung der MCR.
anrechmngsfihige Eigenmittel
Mindestkapitalanfordermg

RO010
ROO20
RO050
RO090
RO100
RO110

Betrag mit langfristigen = -

. Garantien und
UbergangsmaBnahmen
Co010
47414213
4.274.487
4.274.487
2217371
4.023.046
997.817

Auswirkung der

b

Auswirkung der
U

versicherungstechnischen

nahme bei

C0030

0

o e o o o

0050

o

o e =2 o o

V

Auswirkung einer
Verringerung der

Verringerung der
Matching-A

Auswirkung einer

auf

null
Co070
458.404
-438.404
-458.404
399335
-404.446
269.791

null
Co090
0

o o o o o

Daraus ist einerseits zu erkennen, welche Ubergangsmalinahmen (iberhaupt méglich sind:

% Ubergangsmalnahmen bei versicherungstechnischen Riickstellungen

% Ubergangsmalnahmen bei Zinssétzen

« Volatilitdtsanpassung

% Matching-Anpassung
Somit ist auch leicht ersichtlich, ob bzw. welche Malnahmen das Unternehmen angewendet
hat. Die SCR-Quote errechnet sich dann einfach durch Division der Positionen:

% Fir die Erfiillung der SCR anrechnungsféhige Eigenmittel und

% SCR
Im o. g. Fall ergibt sich somit eine Brutto-Quote in Hohe 192,8% (Spalte 3) bzw. eine Netto-
quote von 135,5% (unter Berlcksichtigung der Angaben in Spalte 6). Marktbreit erreichen die
Quoten sowohl Brutto als auch Netto mehr als 700%. Am unteren Ende stehen Netto-Quoten
von um die 35%.
Die Interpretation der Quoten ist nicht ganz einfach; insbesondere lassen sich kaum valide
Aussagen daruber treffen, um wie viel besser eine hohere Quote ist. Eine Quote von
100% beschreibt eine Wahrscheinlichkeit von 99,5% im Folgejahr ein vorgegebenes Worst-
Case-Szenario unbeschadet Uberstehen zu konnen. Bei diesem Szenario handelt es sich um
eine Konstellation, die in dieser Form einmal in 200 Jahren eintritt. Eine Mindestquote von
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100% wird i. d. R. vom Gesetzgeber verlangt, ansonsten kénnen entsprechende aufsichts-
rechtliche MaRnahmen ergriffen werden.

Aus dieser Definition der 100%-Quote wird bereits deutlich, wo die Probleme beim Vergleich
verschiedener Quoten liegen. Eine Wahrscheinlichkeit kann bekanntlich nicht grof3er als 100%
werden oder anders ausgedruckt: Eine Wahrscheinlichkeit von 100% beschreibt den Eintritt
eines sicheren Ereignisses. Somit ergibt sich zwangslaufig, dass alle Quoten von mehr als
100% zu einer Wahrscheinlichkeit fuhren, die zwischen 99,5% und 100% liegen. Eine
Aussage wie , Eine Quote von 200% ist doppelt so gut wie eine von 100% “lasst sich also nicht
treffen.

Selbst die Aussage ,Je hoher die SCR-Quote desto besser” kann man nicht so ohne weiteres
unterstreichen. Um seine SCR-Quote zu erhohen, muss ein Unternehmen entsprechen-
des anrechnungsfahiges Eigenkapital vorhalten, dass dann aber naturgemaR fur andere
Zwecke, bspw. die Ausschiittung in Form der Uberschussbeteiligung, nicht mehr zur
Verfligung steht. Wie so haufig gilt es also, eine ,gesunde” Hohe der SCR-Quote anzustre-
ben, die gleichermalRen den Kundenwiinschen nach Sicherheit und Gewinnbeteiligung
gerecht wird.

Hinzu kommt, dass in der 6ffentlichen Berichterstattung haufig nicht danach differenziert
wird, ob bzw. ggf. welche UbergangsmaBnahmen bei der Berechnung der SCR-Quote be-
rucksichtigt worden sind. Daher ist es nicht auszuschliel3en, dass Brutto- mit Netto-Quoten
vergleichen werden.

Unabhangig von den beschriebenen Problemen haben die Quoten jedoch den grofien Vorteil,
dass sie quasi ,,aufsichtsrechtlich iiberwacht“werden. Da die Versicherer auch unterjahrig
an die BaFin berichten, ist nicht nur eine regelmallige Kontrolle sichergestellt, sondern die
Aufsicht kann auch bei Bedarf rechtzeitig eingreifen.

Fir den Bilanzjahrgang 2024 konnte auch festgestellt werden, dass die Zahl der Gesellschaf-
ten, die UbergangsmaBnahmen in Anspruch nehmen, immer kleiner wird. Dabei sollte
man einen Aspekt nicht auler Acht lassen. Jede MaBnahme muss vorab von der Aufsicht
genehmigt werden. Sollte ein Versicherer nun der Meinung sein, auf die Anwendung einer
Malnahme verzichten zu wollen, so ist dies natlrlich jederzeit mdglich. Sollte allerdings zu
einem spateren Zeitraum die Ruckkehr zu der Mallnahme notwendig oder hilfreich sein, so
muss diese erneut beantragt werden. Das kann in der Praxis zur Folge haben, dass Versi-
cherer bestimmte Ubergangsmafnahmen auch dann noch weiternutzen, wenn diese bi-

lanziell moglicherweise gar nicht mehr erforderlich ware.
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5 Jahre BINL

Vor ziemlich genau funf Jahren hat infinma mit tatkraftiger Unterstutzung der BNP Pa-
ribas die sog. Branchen-Initiative Nachhaltigkeit in der Lebensversicherung ins Leben
gerufen. Griindungsmitglieder waren damals:

Barmenia Lebensversicherung a. G., BNP Paribas S.A. Niederlassung Deutschland, Canada
Life Assurance Europe plc, Niederlassung fiir Deutschland, ERGO Life S.A., Generali Deutsch-
land Lebensversicherung AG, HDI Lebensversicherung AG, Merkur Versicherung AG, neue
leben Lebensversicherung AG, Niirnberger Lebensversicherung AG, PB Lebensversicherung
AG, Signal Iduna Lebensversicherung a. G., Stuttgarter Lebensversicherung a. G., TARGO
Lebensversicherung AG, uniVersa Lebensversicherung a. G., Volkswohl Bund Lebensversi-
cherung a. G. und WWK Lebensversicherung a. G. Die vollstandige Ubersicht mit allen Mit-

gliedern findet sich auf der Homepage der BINL: www.branchen-initiative.com

Branchen-Initiativ
I\ NACHHALTIGKEIT

in der Lebensversicherung

Die Branchen-Initiative Nachhaltigkeit in der Lebensversicherung (BINL) ist ein speziell
auf die Lebensversicherungsbranche und mit ihr verbundene Unternehmen zugeschnittener
Verbund, der seine Mitglieder durch ein attraktives Angebotsspektrum unterstutzt. Verbin-
dungen knupfen, Synergie-Effekte nutzen und die Entwicklung eines zukunftsfahigen Trends
zu mehr Nachhaltigkeit zu fordern: Davon profitieren alle Mitglieder und Partner der Bran-
chen-Initiative. Das Netzwerk aus Lebensversicherern, Ruckversicherern, Kapitalanlage-
Gesellschaften, Banken, Maklern, Vermittlern, Pools u. a. ist Impulsgeber, Kontaktborse,
Innovationsmotor, Wissenspool und Kommunikationsplattform zugleich.

Auch wenn das Thema Nachhaltigkeit in der 6ffentlichen Wahrnehmung derzeit etwas an Be-
deutung verloren zu haben scheint, so andert sich nichts an der wissenschaftlichen und
okonomischen Bedeutung einer Wirtschaftsentwicklung hin zu deutlich mehr Nachhal-
tigkeit. Der European Green Deal wird zuklnftig mdglicherweise modifiziert, aber sich nicht
abgeschafft.

Unternehmen, die sich aus dieser Thematik zurtickziehen, mussen sich schon jetzt den Vor-
wurf gefallen lassen, es mit der Nachhaltigkeit nie so ernst gemeint zu haben. Einige der Gre-
enwashing-Vorwiirfe der Vergangenheit erscheinen damit in einem ganz neuen Licht.
Nachhaltigkeit wird es auch nach bzw. trotz Corona, Ukraine-Krieg, Gaza-Krise und Trump-

Prasidentschaft geben: Nachhaltigkeit ist gekommen, um zu bleiben.
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